


売れる情報商材って？？

情報商材をアフィリエイトするにおいて、

あなたはどのようなブログの運営スタイルを取っていますか？？

 

１つのブログを日々、更新していき、何十ページ、何百ページの

ボリュームを持たせたパワーブログのタイプでしょうか？

 

それとも、ブログタイトルを商材名にしたブログをいっぱい作る

ブログ量産タイプでしょうか？

 

僕はどちらも運営しており、どちらのブログからも

アフィリ報酬が発生していますので一概にどっちがいいよ

とは言えません。

 

しかし、この２つのパターン、どちらのブログでも

どういう商材が売れるか？ってことは決まっています。

 

 

売れる商材、それは、

中身を確認して、自分の言葉でレビューしている商材

です。

 

 

やはり中身を知っている商材というのは、

実際に使ってみた感想など、リアルな情報を提供する事が

出来ますので買おうかなと思ってもらいやすいです。

 

 

使った人にしかわからない商品の魅力を

アピールする事が出来るという事ですね＾＾

 

 

情報商材アフィリエイトは

アフィリエイトするための商材を実際に

自分の目で見ないことには、なかなか「買いたい」と

思ってもらえるようなレビュー記事を書くことが出来ません。

 



 

こう聞いて、

 

「でた〜、いきなり始まったよ…」

 

なんて思ったかもしれません＾＾

 

「稼ぐためには投資が必要だって言いたいんだろ？」

「お金もかけずにアフィリで稼ごうなんて

浅ましいって言いたいんだろ？」

 

とも思ったかもしれませんね＾＾

 

それも一理ありますが、僕が本当に言いたいのは

そういうことじゃないんですね。

 

中身を知らない商品ばかりをアフィリエイトしていると、

本当にもったいない事がおこります。

 

次の章から、詳しくお話していきたいと思います。

 

 

 

 



他人任せはＮＯ

アフィリエイターがより、商材を売れるように、

今は多くの商材販売者さんからコピペで使える紹介文やテキストを

もらう事が出来ますよね？

 

他にも、セールスレターの内容をちょっとリライトして

それっぽく見せたものをブログに書いてみるとか、

自分で頭を悩ませなくてもブログ記事を書ける方法って

いっぱいあります。

 

現在は商品の内容を知らなくてもアフィリエイトできるような

環境がかなり整ってますよね。

 

こういった状況から、中身を確認せずに

商材をアフィリエイトしまくっている人が多いのですが、

そういう状況に甘えきっていると、残念な結果が待っています。

 

 

それは、自分で考える事をしなくなる。

そして、自分で考えるのが苦痛になる。

 

ということです。

 

 

人が用意したものを使う。

人が作ったものをちょっとアレンジして使う。

 

こういったことを繰り返していると、一向に

アフィリエイターとしてのレベルアップが出来ません。

もちろん、許可をしっかりもらっていれば、

人が作ったものを使ったり

人が作ったものをアレンジして使うのは悪い事じゃありません。

 

せっかく使用権をもらったものであればどんどん使って

キャッシュポイントを増やす事は効果的でしょう。

 

でもです。



 

「それだけ」に頼り切っている事が問題なんです。

 

そういったものは、

 

■あくまでもサブ的に、

■自分のオリジナルのコンテンツとは別に、

■空いた時間に使う。

 

などの方法を取るべきなんですね。

 

 

商材のレビュー記事を書くのも、ブログの記事を書くのも、

一番力を入れるべきなのは、自分の頭で考えた文章です。

 

自分の頭で考え続けない事には一向にアフィリエイターとしての

文章力は上がっていきません。

 

自分の頭で考える事をせずにアフィリエイトを続けていたら、

多少の報酬は上がったとしても、日を追うごとに報酬がどんどん

伸びるというような事はかなり難しくなってきます。

 

 



学生のテストもアフィリエイトも一緒なんです。

なぜなら、自分の書いた文章の反応を見て、

修正して、また反応を見てみるということが出来ないから。

 

報酬を加速させるためには、自分の行ってきた事の反応を見て、

悪いところを見つけ出し、そこを改善していく事が必須になります。

 

学生のころ、テストに備えての勉強で、

自分が出来ていないところ、理解できていないところを

しっかり勉強しなおす事で、テストの点数が上がったという

経験はありませんか？

 

それとおんなじです。

 

学生のテストと、アフィリエイトという「ビジネス」を

一緒にすんな

 

と思われるかも知れませんが、

人間が成長して、結果を出すための本質的なことに

何も違うところはありません。

 

自分が今のレベルでどれだけ出来るのかを探る

↓

出来ていないところを発見する

↓

改善する。

 

一緒ですよね＾＾？

 

 

ですから、日を追うごとにもらえる報酬を上げていきたいのであれば、

自分の頭で考えるということは必ず、必要な事になってくるんです。

 

 

ここまで聞いて、

 

じゃあ中身を知らない商材を売るための文章を書くことに



努力すればいいんじゃないか？

要は、自分の頭で売り文句を考えればいいんだろ？

 

なんて思う方もひょっとしたらいるかもしれませんね笑

 

本当に１円もお金をかけずに情報商材アフィリエイトを

やりたいのならこういった考えになるかもしれません。

 

ただ、こういった考えは非常に危険です。

 

危険な理由をお話する前に…

 

 

あなたは、

自分の読んだことのない漫画を人に勧めるのと、

読んだ事のある漫画を人に勧めるのとどっちが楽ですか？

 

間違いなく、読んだ事のある漫画ですよね？

 

中身がわかっていればどんな内容なのかも

どこが面白いと思ったのかもポンポン言えると思います。

 

知らない漫画を適当に知ったかぶりをして人にすすめて、

「全然言ってたこととちがうじゃん＞＜」

なんて言われても笑い話ですみますが、

情報商材だとそういうわけにもいきません…

 

 



中身を確認しないで紹介すると恨まれます。

情報商材は、中身が見えないからこそ、高額なお買い物だからこそ、

人々は、レビューしているアフィリエイターの記事を参考にして、

買うかどうかを判断します。

 

 

あなたが「この商材、すごく気になるなぁ」

なんて情報商材があったとして、ネットで調べて、

誰かが「すんげぇいいよ！これ。マジで楽して稼げるよ」

なんて書いてあったので、「よっしゃ、買おう」と決めたとします。

 

 

でも実際に中身を見たときに、全くもって違う内容だったら

心底腹が立ちませんか？

 

 

そのアフィリエイターに対しての恨みがハンパないことに

なりそうだと思いませんか？

 

 

要は、中身を確認せずに適当な事を言って

ただ買わせるだけの文章を書くと、恨まれるアフィリエイターに

なるって恐れがあるんですね＾＾；

 

 

僕自身、アフィリエイトという仕組みを知る前に

詐欺商材に何度も騙された経験があるので、

すごくわかります。

 

「あ、今思えばあのサイトの管理人、普通にアフィリ報酬目的で

適当な事書いてやがったんだな」

 

ってことをのちに気がつきました。

 

好かれたいとは思っても、恨まれたいと思う人は

なかなかいないと思います。

 



それに、先ほどの例でお話した漫画の話のように、

中身を知っているほうが単純にレビュー記事を書きやすいんです。

 

 

情報商材アフィリエイトは特に、

中身を確認しているアフィリエイターのほうが強いです。

 

それはあなたも直感的にわかっているのではないでしょうか？

 

それでも…

 

できればお金をかけたくないし、

なにより「仕入れ」という名目で情報商材を買ったとして、

１個も売れずに損をするのはいやだ…＞＜

 

 

と、そんな葛藤もあるかと思います。

 

そんなあなたには酷なお話になってしまうかもしれませんが、

中身を確認しないで情報商材アフィリエイトを実践して

おこる、「もったいない事」は実はまだまだあるんです。

 

それを、次の章からお伝えしていきたいと思います。

 

 



本当にもったいない事とは？？

どんなサイトから情報商材を買うか？

どんな人から情報商材を買うか？

 

今はこういうことを考えている人、ものすごく多いです。

 

例えば、

できれば特典が充実している人から、買いたい。

できればサポートを充実している人から、買いたい。

 

ということですね＾＾

 

こういった人は、

自身のサイトで情報商材を紹介している人は

アフィリエイト報酬を得るために、紹介している。

という事を知っています。

 

アフィリエイトで稼ぐ系ではもはや一般的になりつつありますが、

他のジャンルでも認知されつつあります。

 

 

だからこそ、売り上げを上げるために魅力的な特典をつけている

ということも、売り上げを上げるためにサポートをつけている

ということも知っています。

 

そのため、より、魅力的な特典をつけている人を探そうとするし、

より、濃いサポートを受けるためにその情報商材に

詳しい人を探そうとします。

 

その人から情報商材を買って満足できれば、

また違う商品を買うときもその人から買おうと思うでしょう。

ここまで聞いてなんとなく言いたいことはわかったと思いますが、

 

アフィリエイトする情報商材の中身を知らなければ、

魅力的な特典を作る事も、サポートをする事も出来ない

って事なんですね。

 



どんな商材なのかわかっていなければ、

その商材と相性のいい特典や、その商材の効果を加速させる

特典なんか作れるはずはないし、サポートなんてまず無理でしょう。

 

せっかく商材に対する問い合わせがあったときなんかも

うまく答えられないと思います。

 

まあ、中身を見ていないっていうのは

大体ばれますから問い合わせも来ないでしょうけど＾＾；

 

アフィリエイターとして、

自分から買ってもらう理由を作る。

ここはものすごく重要な事になってきます。

 

自分から売れなければ売り上げは発生しないのですから。

 

自分から買ってもらう理由がほとんどない人というのは

アフィリエイトの報酬をあげ続けること、

かつ、実践を続ければ続けるほど売り上げも上がっていく

という状況を作る事が難しくなってきます。

 

なぜなら、ビジネスにおいてものすごく重要な、

リピーターを獲得する事が出来ないからです。

 

また、あなたから買いたいです！

と言ってくれる人がいない…

 

つまり、新規客をずっと探し続けなければならないということ。

 

一番、労力のかかることをやり続けなければならないんですね。

 

新規客を連れてきて、自分という人間を知ってもらい、

信用してもらい、自分の紹介している商品を知ってもらい、

やっと、買ってもらう。

 

こういった労力に比べると、一度、自分から商品を

買ってもらった方に違う商品を買ってもらう労力というのは



極端に少なくて済みます。

 

以前買った情報商材に満足し、

「この人から買ってよかった」と思ってもらえれば、

次もあなたから買ってくれる可能性はすごく高いですよね？

 

アフィリエイトに限らず、ネットビジネス全般に言えるのが、

リピーターが多ければ多いほど、安定収入を得ることが出来る。

という事です。

 

リアルビジネスでもおんなじですよね？＾＾

 

売れてるラーメン家

人気のある美容室

おいしいレストラン

などなど…

 

こういったお店は何回もやってきてくれる

お客さんがいるからこそ、毎日安定して売り上げを

上げられるわけです。

 

新規客しか来ないようなお店であれば間違いなくつぶれるでしょう。

 

 



結局は、ここに行き着くわけです。

ブログだけでアフィリエイトをやっていて

お金が稼げない…

たまに売れるけど別に毎月しっかり稼げるわけじゃない…

なんて状況に陥っている方、かなり多いですね。

 

ブログだけでアフィリエイトをやっている人の中には

メルマガみたいに読者との距離が近く、自分の本名とか

住所をさらしてコミュニケーションを取るなんて無理だ。

なんて考えている方も少なくないと思います。

 

 

どうしてもメルマガは敷居が高いと

考えてしまっている人、多いです。

 

 

もしくは、中身を見てない商材だからこそ、

売れさえすればいいからこそ、ブログのように足がつかない

媒体で情報商材をアフィリエイトしているなんて人も

いるかもしれません。

 

別にそういう人を非難するわけでも

道徳的にどうなの？とかいうつもりはありません。

 

ただ単に、「もったいないなぁ」と思います。

 

 

特に、売れている情報商材を片っ端から調べて

その商材名でブログを作って、レターの内容をリライトして

ブログ記事に貼り付けて…というようなブログを量産している人。

 

サブ的に収入のひとつにするならまだしも、

それをメインに持ってくると稼げる額って、本当に不安定です。

 

そして先ほどいったように、自分の頭で考える事をしないと

一向にアフィリエイターとしてのレベルが上がりません。

 



 

ただひたすら何も考えず機械のように量産するのではなく、

せめてブログの配置やコンテンツなどを

「訪問者はどう思うか？」って事を

考えながら作ってみて欲しいです。

 

そういう事を繰り返していって、

情報商材が売れたブログがあれば、なぜ、売れたのか？

という事を徹底的に考えてください。

 

そうすれば、次に作るブログに反映されて、

作るたびに、より、売れやすいブログにしていくことが

可能になります。

 

そういった工程をくりかえしていくと、最終的に、

中身を見たほうが売れやすくなるという事が

はっきりわかるはずです。

 

結局はここに行き着くわけですね＾＾

 

 



さいごに

メルマガを発行している方は、読者とのやり取りの中で

自分から情報商材を買ってくれる人の存在をリアルに感じる

事ができます。

 

ただ、ブログだけで情報商材アフィリエイトをやっていると、

イマイチそれが実感できない。だからこそ、

どうすれば売れるのか？という事がつかみづらいんですね。

 

メルマガをどうしても発行できない理由がある方もいると思います。

そんな方にはこのレポートに書いてある事をしっかりと読んで

ブログで情報商材を売るためにはどうすればいいのか？

という事を考えてみてください。

 

僕のメルマガではブログで情報商材を売るための

ヒント、効果的な手法を日々、惜しげもなく公開していますので

当レポートとあわせてぜひ読んでいただけたらと思います。

 

僕はメルマガ以上にブログからの情報商材の売り上げが大きいです。

あなたがまだ情報商材アフィリエイトでお金を稼げていないのなら、

かならずあなたにとって多くの気づきがあるはずです。

 

 

また、何かわからないことなど、ご不明な点、疑問など

ありましたらお気軽にご質問くださいね＾＾

 

お問い合わせフォーム

 

https://ssl.form-mailer.jp/fms/dcf1273288043

 

 

 

また、僕はより多くの方に情報商材アフィリエイトの

本当の、お金の稼ぎ方。人に感謝される稼ぎ方を知ってもらうために、

無料でメール講座を開いています。

 

興味のある方はこちらからご登録いただければと思います。

https://ssl.form-mailer.jp/fms/dcf1273288043


 

http://dailydeliciouscake.com/mail/

 

登録は５秒で済みます。

いつでもメール講座の解除のほうが出来ますので、

ご安心ください。

 

さいごまで読んでいただきまして、ありがとうございました。

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://dailydeliciouscake.com/mail/

