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1　　　はじめに業界の　ウラ話・・・・・・・・・・
 

 
 

 
 

 
 

はじめまして発行者の　(株)末広美装の代表取締役の小林　雅樹です。

 
 

 
 

 
 

 
簡単に自己紹介から入らせていただきます。

 
 

 
 

 
 

 
昭和58年10月7日生まれ（33歳）

 
 

 
 

 
 

 
栃木県芳賀郡市貝町多田羅という田舎で生まれました。（3人兄弟の二男）

 
 

 



 
 

 
 

小学校3年の時両親の離婚（転校）

 
 

 
 

 
 

 
赤羽小→大内東小（井頭公園・一万人プールの地区が地元です）

 
 

 
 

 
 

 
大内中→真岡工業高校建築科（中退）

 
 

 
 

 
 

 
26歳で結婚　子供男の子と嫁　家族ができたことによって宇都宮高校（通信制）に

 
 

 
 

 
 

 
一年通い卒業（みんな若い子ばかり(＠_＠;)　中には60代の方もいらっしゃいました）



 
 

 
 

 
 

 
２８/9.6つい最近　二人目の男の子が誕生しました
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１０代はやりたいことが見つからず　職を転々とし　何の仕事も長続きしませんでした

。

 
 

 
職はバイトも含め色々な仕事をしました。その数は１０〜２０くらいだと思います。

 
 

 
 

 
いわいる落ちこぼれ　の優等生だったのかもしれません。

 
 

 
２０代になると大工仕事と縁があり５〜６年程度地元の工務店で仕事をさせていただき

ました。

 
いったんは大工仕事を諸事情から遠ざかり　　数年経って　大工仕事と塗装工事の仕事

をするようになりました

 
 

 
主に住宅がメインで　某小学校の塗り替えや　工業団地にある某会社など

 
 

 
塗装工事させていただきました。

 
 

 
 



 
２０１０年１２月頃　今から約６年前に　開業

 
 

 
２０１５年１月２３日（株）末広美装として　法人化しました。

 
 

 
 

 
最初に働いて手にしたお金は　仕事が始まって約４か月後だったのを今でもおぼえてい

ます。

 
 

 
最初は仕事がなく　昼は応援などで手伝いに行き　夜は新聞配達のバイトして

 
 

 
昼夜昼夜の睡眠時間　約４時間　　

 
 

 
新聞配達から終わってすぐ昼の仕事なのでとても眠いです。運転しながら寝そうになっ

たことは何回もあります。今だから　ちょっと笑えますが・・・・その時は必死です

 
 

 
コンビニのトイレやパーキングなどで顔を洗って眠気さまし

 
 

 
昼間の稼ぎが悪いので夜バイトして１０万程度

 
 

 



こんな生活を一年間やりました。

 
 

 
 

 
今思えば　子供や嫁がいたからそこまで　やれたのだと思います。

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
４

 



 
 

 
 

 
 

 
本題業界のウラ話

 
 

 
 

 
 

 
突然ですが

 
 

 
 

 
大手ハウスメーカーの下請け業者の1棟住宅　請け負う金額いくらだか

 
 

 
 

 
 

 
知っていますか？

 
 

 
 

 
 

 



材料メーカー支給の手間

 
 

 
 

 
 

 
約１５人工×15000×18000円税込　22.5万〜27万（1人工とは作業員一人の一日の手間）

　例　2人×7日+1人×1日

 
 

 
　　　　　　　　150〜200万くらい当たり前の大手塗装工事なのに　6分の1〜10分の１の

 
 

 
 

 
 

 
金額で施工してほかの施工費どこへいってるの？

 
 

 
 

 
 

 
 

 
ぼったくり！？　いいえ違いますが・・・

 
 

 
 

 



 
 

大手になると私たちには分からない　スタッフの人件費や

 
 

 
 

 
 

 
広告費（ＣＭ・ラジオ・新聞・他）に莫大なお金がかかっているとのことです

 
 

 
 

 
 

 
大手ハウスメーカーに頼む最大のメリットはだれでも名前が知っているから　安心

 
 

 
 

 
５

 



 
ブランドなので　高くても安心を買っていると思えば　妥当な価格だとも考えようです

 
 

 
 

 
 

 
しかし良く考えてみてください

 
 

 
 

 
 

 
ハウスメーカーには職人がいません。実際やるのは下請け業者です。

 
 

 
 

 
 

 
 

 
こんな話も聞きます。　　工事が終わってみないと現場でいくらもらえるかわからない

。

 
 

 
 

 
 

 
金額も知らせられないまま、工事金額を予想して工事を進めなくてはいけません。



 
 

 
 

 
 

 
余計なことを聞くと　仕事がもらえなくなるため　だまって仕事をするしかないのです

。

 
 

 
 

 
 

 
そうなるといい仕事なんかできるはずがありません。

 
 

 
 

 
 

 
いくらもらえるか分からなかったり予算が極端に少ないと

 
 

 
 

 
 

 
どうなるか、酷い場合見えない所は塗らなかったり・塗料を薄めて経費削減

 
 

 
 



 
 

 
極度の希釈でこれ水！？みたいな状態で　ありえない速さで仕上げる

 
 

 
 

 
 

 
いかに早く終わすかという観点しかありません。生活していくには

 
 

 
 

 
やも得ない状況も考えられます

 
 

 
　　　　　　　とてもお客様のためにという内容には　ほど遠いです。

 
 

 
 

 
６

 



 
手間（人件費）をかけたら赤字になります。生かさず殺さずが下職の宿命

 
 

 
 

 
 

 
これが手間受け（何人工で決まっている場合上記の場合）

 
 

 
 

 
 

 
でなく常用（1日いくらの契約通常15000円〜18000円前後リスクはないが

 
 

 
 

 
 

 
儲からない利益にならない）

 
 

 
 

 
 

 
 

 
常用の場合は手間請けと比べると　お客様のためにという気持ちを込める余裕が

 



 
 

 
 

 
 

でき、手抜きにはなりずらいです。

 
 

 
 

 
 

 
工事予算が多くあっても塗料をごまかしたり（塗缶の中身を変えたり）

 
 

 
 

 
 

 
早く終わそうとして　3回塗から2回塗り　工程を省く業者がいるのもたしかです。

 
 

 
 

 
 

 
見抜く方法や、手を抜かれずらい方法も後程ご紹介していきたいと思います。

 
 

 
 

 
 



 
実際　人にはとても　言いずらい　経験をしました。

 
 

 
 

 
 

 
一番とても覚えているのが　あるリフォーム業者の仕事で

 
 

 
 

 
 

 
2件家が並んでいて　こっちは違う業者に8人工（８人工×15000円）12万でやっても

 
 

 
 

 
らったから同じくらいの大きさだからできるよね！？・・・・・・・・・・・・・・・

・

 
７

 



 
はい・　　　　　しぶしぶ請けることにした　仕事が全くなく遊んでいるよりはいいか

 
 

 
 

 
ということで　　　家族の生活もあるし

 
 

 
 

 
　

 
朝は7時半から夕方暗くなるまで　必死に働きました。

 
 

 
 

 
 

 
 

 
昼ごはんは　食べたり食べないときもざらにあります。

 
 

 
 

 
 

 
これだけ働いてやっとの思いで9人工　30数坪戸建て一棟12万材料費が

 
 

 



 
 

 
 

別に8〜10万合わせて20万前後

 
 

 
 

 
 

 
お客様とあいさつするときはとても心苦しいです

 
 

 
 

 
 

 
何のために塗装業をしているのか本当に分からない自問自答の日々でした。

 
（もちろん今ではお客様の絶対満足のために施工中!(^^)!）

 
 

 
 

 
家族には迷惑心配かける・　お客様を裏切っている感じ・自分が本当にみじめ

 
 

 
 

 
 

 
まだまだ業界には　こういう流れが当たり前のようにあります。



 
 

 
 

 
 

 
特に塗装は　手抜きや不具合が数年先に分かることもあるくらい

 
 

 
 

 
すぐに手抜きがわかりずらく　手抜きされやすい工事です。

 
 

 
 

 
８

 



 
 

 
 

 
 

 
 

 
価格だけにこだわるのでしたら　こういった　業界のリスクも覚悟が必要かと思います

。

 
 

 
 

 
 

 
けして赤字になってまでは良くはやってくれないのです。自身の身を削って手間をか

 
 

 
 

 
 

 
けると思いますか？利益なくして運営できません

 
 

 
 

 
　

 
 

 
口ではちゃんとやります。



 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
は誰でも言えます。　極端に金額が安い時には　何かカラクリがちゃんんとあることを

ご理解下さい。工事安い（お得）高い（損）　これには当てはまらないのです。

 
　　　　　　　　

 
 
 
 
 
 
 
　　　　　　　　塗装工事には安ければいいという概念が通じない部分があります。

 
 

 
予算もあると思いますが、まず現状にあった施工方法を担当者と一緒に　解決いたし

 
 

 
 

 
ましょう
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２　　　手抜き業者の被害にあわない為に・・・・・・・・・

 
 

 
 

 
手抜き業者のイメージしてみてください。

 
 

 
 

 
 

 
怖そうなな見た目？人相が悪い？口が達者？　無口？

 
 

 
 

 
 

 
職人の会社組織または営業会社組織？

 
 

 
 

 
 

 
利益志向？多少手間がかかって利益が減ってもお客様に満足してもらう志向？

 
 

 
 

 



 
 

こればかりは一概には見抜けません

 
 

 
 

 
 

 
善人な　とてもあくどい担当者もいれば　見た目は　だいじょうぶ？という担当でも

 
 

 
 

 
 

 
誠実な職人だったりもするのです。

 
 

 
 

 
 

 
 

 
こんなお客様がいました。

 
 

 
 

 
 

 
家を建てるとき担当者に色見本をお願いするとき　めんどくさいような対応の仕方。



 
 

 
 

 
旦那様もしくは奥様今日はどちらが電話して伝えるのか？会うときはまずまずの対応で

すが　電話だと　取り合うのもめんどくさいといった　対応（建前と本音！？）だめで

すよね？言いたいことも言えない　伝えずらい関係性では・・・・お客様の自宅をでて

車に戻ると煙草に火をつけ　ああーうざかったの一言　こんな営業マン実際　多いのが

建築業界なのです

 
 

 
 

 
 

 
１０

 
 

 



 
まずは、良いことも悪いことも相談できる信頼できる担当者か？

 
 

 
 

 
ということも業者選びの重要性だと考えます。

 
 

 
 

 
 

 
言った言わないのトラブルや食い違いなどは　よく聞く話

 
 

 
 

 
 

 
親身に対応してくれる担当者がカギをにぎっています。

 
 

 
 

 
 

 
　仕事に行ってだれも家にいないという場合などや、

 
 

 
 

 



 
 

在宅の場合でも毎日の日報・コミュニケーションを重要と考えている

 
 

 
 

 
工事店は手抜きのリスクは少ないです

 
 

 
 

 
極端に安い工事金額や、見積もりの内容の不明点が多い場合などは

 
 

 
 

 
 

 
注意した方がよいでしょう。

 
 

 
 

 
契約を急がす工事店にも注意が必要です。

 
 

 
 

 
見積もりに塗料の仕様缶数や塗料メーカー塗料名の記載があるかなどや

 
 



 
 

 
何回塗り・下地処理方法がかかれているかは重要項目です

 
 

 
 

 
不明点は何でも担当者にきいてみましょう？

 
 

 
 

 
これくらいという小さいことでも　気になることすべて聞いて　対応態度も視野にいれ

ましょう!(^^)!何かあったときに　ちゃんと対応してくれるか見極めが必要です

 
 

 
１１

 
 
 



 
 

 
工事金額が1番でなく（予算はあるとおもいますが）

 
 

 
 

 
工事内容の説明をちゃんとしてくれるか？　担当がしっかり対応してくれるか？

 
 

 
 

 
見極めが必要です。　悪徳になると　担当者がやめたからと言ってまともに

 
 

 
 

 
対応しない場合もあります。ようするに始めから　やり逃げする意志がある場合も

 
 

 
 

 
あります。　ご注意を

 
 

 
 

 
≪未然に防ぐことが大切≫手抜き業者の被害にあわないためにまとめますと

 
 

 



 
 

１価格だけで選ばない

 
 

 
２担当者（社員は経営者の鏡）の対応の見極め

 
 

 
３分からないことを聞きやすいか？また何かあったとき　すぐ対応してくれるのか？

 
 

 
４すぐ契約を急がす担当は×

 
 

 
５迷ったら家族・友人に相談する自分だけで決めない

 
 

 
６訪問販売絶対ＮＧ

 
 

 
７不安のままで　契約しない

 
 

 
８会社に行ってみるというのも参考資料

 
 

 
 

 
 



 

トラブルが多いこの業界だからこそ、　こんなはずではということにならな

いでほしい

 
 

 
 

 
 

 
やって良かったと思える塗装工事にぜひしてください(^O^)

 
 

 
 

 
 

 
１２

 
 

 



 

３　　塗料の薄め基準

 
 

 
 

 
水性塗料と　溶剤塗料　大きく分けると2種類あります。

 
 

 
 

 
 

 
水性塗料とは

 
 

 
・水で希釈する塗料

 
 

 
・溶剤塗料より匂いが優しい

 
 

 
・環境に良い

 
 

 
・溶剤系塗料より　ドロドロしているので　塗膜に厚みがつく

 
 

 
・仕上がり・耐久性は溶剤より劣る

 



 
 

・最近の塗料では溶剤塗料と同等の15年耐久目安の塗料もでてきている

 
 

 
 

 
 

 
溶剤塗料とは

 
 

 
 

 
・塗料用シンナーでうすめる

 
 

 
・匂いがきつい

 
 

 
・仕上がりがとても美しい

 
 

 
・耐久性が水性より優れている

 
 

 
・厚みが水性よりない

 
 

 
 



 
 

 
それぞれ希釈といって塗料に水・塗料用シンナーで薄めます。

 
 

 
 

 
塗料メーカー基準指定量が必ずあります。

 
 

 
 

 
約５〜10％前後が一般的です　中には例外もあり

 
 

 
 

 
１３

 
 

 



 
1缶１４㎏・１５㎏が主に使われています。

 
 

 
 

 
１缶に対して約１リットル〜１．５リットルの希釈前後まで　基準値となっています。

 
 

 
 

 
ペットボトル１．５の１本分程度です。

 
 

 
 

 
長年の勘でこれくらいかなは　品質をおとします

 
 

 
 

 
意外と職人でちゃんと図らず希釈する人はとても多いです。

 
 

 
 

 
どちらで塗装しても　見た目からは判断がつきません。

 
 

 
 

 



塗った人しか分からないのです。

 
 

 
 

 
最低な場合半分以上シンナーを入れて塗ったりしている業者の話も聞いたことがあり

 
 

 
ます。

 
 

 
昔の職人で　施主の対応が悪く屋根だから見えないし

 
 

 
トイレが遠いということで塗料に　おしっこを入れて塗装したなんてひどい

 
 

 
 

 
話もあります。　やった人しかわからないのです。

 
 

 
 

 
綺麗になる素晴らしさと　見えない恐怖は　工事が始まると職人の誠実さから

 
 

 
 

 
すべてはじまり　経営者の考え方一つで大きく変わります。



 
 

 
 

 
現場に最低４缶使うであろう所に　２缶で仕上げてくれといった場合

 
 

 
 

 
シンナーを多く入れてごまかすほかありませんから

 
 

 
 

 
前の現場は同じくらいの大きさで２缶で足りたから　だいじょぶでしょ？

 
 

 
足りないと思いますよ？　なんとかこの塗料で間に合わせて

 
１４

 
 

 



 
「そこまでの予算見てないから」の一言

 
 

 
 

 
実際私が体験した　とても情けない悔しい体験です。

 
 

 
 

 
お客様が喜ぶ顔がとても　心苦しい・・・・・・・・・・・

 
 

 
 

 
 

 
こんな業界の図が　当たり前になって　正直者が悪者扱いの　　

 
 

 
 

 
セオリーは業界には少なからずあります。

 
 

 
 

 
 

 
私たちは　絶対お客様や職人にこんな体験してほしくないのです。

 



 
 

 
 

値段を安く安くとしか考えられないのでしたら　まずは　手抜きありの工事になること

と

 
 

 
思います。

 
 

 
 

 
私たちは　予算によって内容や塗料を変えてのご提案はできますが

 
 

 
 

 
手抜き工事はできません。

 
 

 
 

 
安くやる業者はいっぱいありますが、　数か月・数年後十分お気を付けてください。

 
 

 
 

 
保証なんて　ただの紙になる恐れもありますので・・・・・・・・・・・・・・・

 
 

 



　

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
　

 
１５

 
 

 



 

４　　知らないと損する見積もりチェックポイント

 
 

 
 

 
まず口約束で工事する方はいません

 
 

 
見積もりを取ると思いますが　たいがいは無料で作ってくれると思います。

 
 

 
最初に・・・・これだけは誰も言わないので分からないと思いますが

 
 

 
 

 
　無料と言っても実際はガソリン代をかけ　現地調査・見積り・資料作成・

 
 

 
一番お客様宅にあった最良塗料のことについて調べたり問い合わせたり・

 
 

 
最後にはお見積り渡しなど　人件費・労力がかかっています。

 
 

 
 

 
やるやらないは　お客様次第です　事情がいろいろあると思います。

 



 
 

 
 

見えないところで、見積もり一つにも誰かの人件費・労力がかかってきていることを

 
 

 
ご理解願いたいです。

 
 

 
やるかやらないか分からないけど値段だけ知りたい。

・・・・・・・・・・・・・・・・・・

 
 

 
現状の判断とこれからどうしたいのか　まずお考えください

 
 

 
 

 
 

 
 

 
本題に入り　

 
 

 
 

 
まずチェック項目

 
 

 



塗料のメーカー・塗料の名前塗料の缶を何缶使うかが入っているか？

 
 

 
一口にアクリルシリコンと言っても　メーカーやグレードによって１缶６０００円代か

ら

 
 

 
３万数千する塗料もあります。

 
 

 
ここで見積もりに入っていないのなら　再提出を業者お願いすることをおすすめします

。

 
 

 
口頭説明では不十分です。言った言わないのトラブルになる恐れがあります

 
 

 
1６

 
 

 



 
次に何回塗りかの記載があるか？下地処理にどういった方法をするのか？確認

 
 

 
 

 
ひとくくりに外壁塗装○○㎡×単価=〇〇円

 
 

 
では3回塗るところ1回2回塗りでも　任せますという意味になってしまいます。

 
 

 
手抜きにつながるのでこういった見積もりを作る業者は不誠実だと疑うべきです

 
 

 
下地処理にどういったことをするのか？

 
 

 
コーキングやパテやモルタル補修なのか？

 
 

 
ケレンといって目荒らしをして剥がれずらい下地を作る作業「浮いている塗膜をはがし

たり汚れを落とす意味もある」はするのか？

 
 

 
通常マジックロン・サンドペーパーなどで目荒らしします。

 
 

 
要確認　破風や木部・樋が剥がれているのはこれらがあまいのか　してないのか



 
 

 
疑いがあります。破風・木部・樋などは通常　保証対象外になっている場合が多いです

。　こういったところの下地処理はとても　大切です。

 
 

 
見えなくなる工程ですが手間をかけて　付帯部も住宅にはとても重要な部分なので

 
 

 
目を向けて気にしてください。

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
一式〇〇円の項目ががとても多い

 
 

 
 

 
平米数やメーター数を　足場・外壁・付帯部（とい・破風・軒天・）目地のコーキング

の　　　

 
 

 
長さは図ります。

 



 
 

 
 

一式いくらということが多い場合　　ちゃんと現地を調べてないということです。

 
 

 
つまり担当者が全く分かっていないか、現場を軽く考えているか

 
 

 
 

 
住宅によって使う塗料も違うし　あとあとリスクになる部分・現状判断とこれからの

 
 

 
どう対応するのか全くわかっていないということになります。

 
 

 
1７

 
 

 
 

 
 

 



 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
すべて職人任せはリスクがあります。

 
 

 
 

 
見積もり一つで作る会社の　考え方・性質がわかります。

 
 

 
解決できるようなら担当者と十分話し合って、

 
 

 
 

 
だめなら　自分の考え方にあった工事店を探すと良いと思います。

 
 

 
 

 
 

 
 

 



 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 



 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
１８

 
 

 
 

 



 

５　適正価格とは　安い(お得！？)高い(損する！？)
 

 
 

 
 
　　　　　　　　塗装工事内訳目安

 
 

 
例　35坪　壁・屋根塗装工事施工100万（税込）

 
 

 
足場15万　（15〜20％）　

 
塗料20万　（20〜30％）

 
人件費・運営費・諸経費30〜50万　（30〜50％）

 
広告費10〜15万　（10％）

 
粗利10〜15万（10％）

 
消費税　8万（8％）

 
 

 
計100万

 
 

 
 

 
 

 



一般住宅の目安　

 
 

 
足場一般住宅15万から20万前後が多数　組みやすさや状況によって前後します

 
 

 
塗料は工事費の約２〜3割程度

 
 

 
人件費約３〜5割　１人工設定２〜３万（技術料）×一軒家１５〜２０人工

 
（２人で７日〜１０日）

 
 

 
広告費など　宣伝やチラシ・ネットなどの広告費お客様を獲得するのが一番お金がかか

ります

 
 

 
粗利　１〜１．５割　１０万〜１５万　当たり前ですが利益がないと運営できません。

 
 

 
健全に運営するには余力が必要なのです。

 
 

 
お願いしようと思ってたら、倒産・廃業になっていたなんてことのないように・・・・

 
 

 
よくネットに４９８０００円や５９８０００円の文字がありますが

 



 
 

見積もりすれば分かりますが　その金額ではとても難しいのです。

 
 

 
 

 
平気で１００数十万という価格の見積もりがでてきたと　実際見積もりをとった何人も

の人がそうおっしゃっていました

 
 

 
１９

 
 

 



 
適正価格を大手ハウスメーカーにするのか　一般塗装工事店価格にするのかは

 
 

 
 

 
お客様の価値観から来ると思いますが

 
 

 
 

 
 

 
あまりにも安かったり値引きが数十万の場合は　見送った方がよろしいかと思います。

 
 

 
 

 
手抜き価格の場合は　何回塗りや、使う塗料の名前が書いていないことが多いです。

 
 

 
 

 
ぼったくり価格の場合は　訪問販売がとても多いです。良くわかっていない営業マン

 
 

 
の歩合のために　身銭を削って家族に苦労をかけ　それでも工事をお願いしますか？

 
 

 
 

 



 
 

スーパーで　特売の魚は安ければ安い方が良いとされますが

 
 

 
 

 
塗装工事の場合安ければ安いほど

 
　

 
手抜き工事や工事店の

 
 

 
 

 
廃業・倒産のリスクが高いのです。

 
 

 
 

 
適正価格とは、　お客様と工事店のＷＩＮ　　　ＷＩＮになる工事価格だと思います。

 
 

 
 

 
企業努力で少しでも値段を抑えらると所は抑え、　最善の提案を親身になって

 
 

 
 

 
 



 
一緒に考え提案してくれる会社とお付き合いしませんか？

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
　　　　　　　　

 
２０

 
 

 



 

６　　業界用語

 
 

 
 

 
どの業界には業界用語が存在しております。

 
 

 
塗装業界の簡単な業界用語のご紹介いたします。ペンキや符丁

 
 

 
 

 
ピン・ピンコロ　外で作業をやっているときこの用語を聞いたら注意が必要

 
 

 
上塗り１回塗りで逃げる意味合い　壁ピン（2回塗りで仕上げる）屋根ピン（2回塗りで

し仕上げる）

 
 

 
 

 
しゃぶい（しゃばい）　　塗料が薄い・塗料シンナーや希釈が多い

 
 

 
混みいい（マブい）　　塗料が濃い・しゃぶいの反対語

 
 

 
ネタ　　　　　塗料のことをさす　



 
 

 
ローラー　　（短毛・中毛・長毛）家にある例コロコロ先についている毛

 
 

 
ハンドル　　　ローラーを付ける例コロコロの持つ部分

 
 

 
 

 
550マスカ　　　ガムテープとビニールがついている養生道具55㎝

 
 

 
1100マスカ　　同上110㎝　

 
 

 
ジャブカン　　　廃塗料

 
 

 
 

 
タスペーサ　コロニアル屋根の縁切り用スペーサ　1㎡約10個仕様

 
 

 
 

 
高圧洗浄　　エンジン式の洗浄機を使う150キロ圧が一般的ケルヒャー50〜70キロ圧

 
 

 



ターボノズル　　回転しながら屋根や汚れを落とす洗浄の時使うノズル

 
 

 
下塗り　　シーラー（水みたいにさらさら）やフィーラー（おもちみたいにゴテゴテし

てる）

 
 

 
中塗り　　2回目の塗装　（手抜きの場合はここで完了）

 
 

 
上塗り（トップ）　　3回目の塗装

 
 

 
軒天　　天井部分

 
 

 
2１

 



 
 

 
 

 
破風　　　横のといの板金または木部の板

 
 

 
樋　　　　水が流れる横や縦のとい

 
 

 
水切り　　　壁の一番下の部分の板金

 
 

 
サッシ　　窓やドアなど

 
 

 
おきる　　塗料の相性が悪く前の色がでてきたり塗膜が波打った状態になるなど

 
 

 
 

 
ダメ　　　塗り残しやちゃんと仕上がっていないこと

 
 

 
 

 
ダメ込　　刷毛でラインを出したり　刷毛でローラーが入らないところを刷毛を使って

作業すること

 
 



 
掃除　　サッシ周りや　地面（土間）などの　塗料落としやライン出しなど

 
 

 
 

 
花びら（咲く）　塗料が相性悪く　花びらが咲いているような　ちじれなどの不具合　

 
 

 
 

 
ちゃらす　　いいかげん手抜き

 
 

 
 

 
追っかけ　　未乾燥の上に塗装する

 
 

 
 

 
けす・けしや　　　道具を持って行ってしまうひと

 
 

 
 

 
あらす　　　新品塗料・新品道具など

 
 

 
 

 



町場　　　一般住宅

 
 

 
 

 
野丁場　　　ビル・マンション・工場・他など　大手や大きい所の現場

 
 

 
 

 
すける　　　　下の色が見えている状態

 
 

 
 

 
あんこ　　　　仕事が甘い・仕事ができない人

 
あんこあんこ　あんこは甘いから　仕事も甘いできない

 
２２

 



 

７　　こんな業者は危ない！？実体験

 
 

 
 

 
新聞広告や、ＣＭなどで昔はやった　とある業者

 
 

 
 

 
名前を知っているから・大きいから

 
 

 
 

 
こんなことで　工事を頼んでいいのでしょうか？

 
 

 
 

 
実際とある業者さんは　今はつぶれてなくなりましたが

 
 

 
 

 
その現場のほとんどが　剥がれ・ふくれ・手抜き３回塗られていないところもありまし

た

 
 

 
 



 
付帯部はもちろん下処理なしの錆止め塗装はしません(ー_ー)!!

 
 

 
 

 
一年くらいで剥がれだして　言っても対応しない知らない　担当はやめたと・・・・・

・不対応

 
 

 
 

 
値段も安くありません。　こんなんでいいのこの業界

 
 

 
 

 
 

 
とあるところの現場では　塗装の職業訓練の先生が携わる会社施工　

 
依頼主はとある某小学か中学忘れましたが校長先生

 
 

 
 

 

自宅の屋根　とてもひどい状態でした　これで職業訓練の先生がやる仕事！？

 
 

 

　錆止め塗装されていないので錆はすごく　今にも穴が開きそうな状態

 
 



 
肩書きや地元の紹介だからと言って　たやすく信用しないでください

 
 

 
 

 
自分の目で見て　ちゃんとやってくれそうか？ご判断を

 
 
 
某新聞の塗装広告より　信用して頼んだお客様屋根も　一年経たずに剥がれてきま

 
した(-.-)

 
２３

 



 
予算が１０万！？

 
 

 
 

 
ああやっぱり　それでは手を抜かれますよ！？

 
 

 
 

 
逆に業者は１回塗りの洗浄なしだったら　（悪い所だけケレンして）

 
 

 
 

 
一人か二人で一日で終わらして１０万だったらそこそこ儲かるからね

 
 

 
 

 
意外とこういうひっかかる方が多い　　　安くやってくれといえば　やる業者は

 
 

 
 

 
いくらでもいますから　　それが正規のやり方なのか　ただ塗るだけなのか？

 
 

 
 

 



ちゃんと見積もりもらってくださいね

 
 

 
 

 
なんでもできます！できます業者は×！！

 
 

 
 

 
新聞広告・ネット広告・ラジオ広告の中にも　悪徳までいかないにしろ

 
 

 
 

 
ちょっと信じられない業者もいるのは　まぎれもない事実

 
 

 
 

 
業者を名前で選ばないで　上記から判断ください　　

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 



 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
２４

 



 

８　　　やって良かったと思える工事にするためには・・・・・・・・・・

 
 

 
 

 
１価格で選ばない

 
安い業者の罠にかからない

 
 

 
２工事中は　日報報告や職人さんとできるだけコミュミケーションをとる

 
意外と職人さんも気さくで　サービスでここをこういう風にやっておいたよ

 
 

 
なんて余計なこともしてくれたりします。　　

 
逆にわたしはお客様なんだから　という対応の仕方だと　ちょっとだけ萎えてしまいま

す　担当者も職人も　人の子です。

 
 

 
良い塗装工事になるよう一緒に作っていきましょう

 
 

 
３工事前・工事中　良く打ち合わせし納得いくまで　話すことは重要です。

 
 

 
こんな色ではなかった。ここを塗ってくれると思っていた。なんてことはよく聞く話

です。

 



 
 

そうならないために

 
 

 
４職人・担当者　工事をお願いするときは　できるだけ信頼して

 
 

 
お任せする。ここまできたら自分の目を信じて　お任せする

 
 

 
ここまで色々調べて　考えて選んだ業者なのですから

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
私たちも　現場が仕上がれば　やって良かった綺麗になった———なんて

 
 

 
毎回感動を覚えます。　お客様の喜ぶ笑顔は素敵だと思います。

 
 

 
 

 
 



 
工事費以上の価値と感動を　塗装工事は（株）末広美装で

 
 

 
 

 
 

 
　　　

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
25

 



 

９　　　塗料の選び方・種類・・・・・・・・・・

 
 

 
 

 
モルタル系の外壁

 
 

 
おすすめは　水性塗料

 
 

 
水性塗料の中にもシリコン（耐久10〜12年）フッ素（15年）それ以上

 
 

 
とグレードがあります。施工業者と要打ち合わせにて　予算・内容ご確認ください。

 
 

 
 

 
モルタル系外壁は　サイディング壁と比べて　ひび割れクラックなど

 
 

 
性質上さけられない不具合が発生することがあります。

 
 

 
水性の利点として溶剤系塗料より厚みがでますので　ひび割れ・クラックに追従しやす

 
 

 



い最大の利点があります。

 
 

 
モルタル系は細かいリシン・砂系が含まれている場合があり　溶剤系で塗装すると

 
 

 
後に水蒸気の影響から気泡みたく膨れがでる恐れもあるため

 
 

 
トータル的にみると　絶対的に水性塗料をおすすめいたします。

 
 

 
 

 
 

 
窯業系サイディング

 
 

 
 

 
一般的に窯業系サイディングが使われている場合が多い外壁です。

 
 

 
お勧めは溶剤系塗料　

 
 

 
中には色でなくクリヤーを塗装する場合もあります。

 
 



 
つるつるした壁や平坦な部分が多い場合や複雑な壁にも　対応できます。

 
 

 
 

 
利点は　水性と同じ耐久目安でも　溶剤系塗料の方が耐久性があります。

 
 

 
 

 
艶があり（基本艶ありですが3分5分7分とつやを選べます）美観に優れ

 
 

 
水をはじき建物を長期間守ります。
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金属サイディング外壁

 
 

 
 

 
ガルバニウム鋼板や　鋼板サイディング・他とあります。

 
 

 
錆止め塗料と呼ばれる下塗りをするのが一般的です。

 
 

 
上塗り塗料には　溶剤塗料がおすすめです。

 
 

 
鋼板は錆にとても強いですが、水はじきが悪くチョーキングといわれる

 
 

 
手に白い粉がつくような状態だと水を吸ってしまい錆が発生する場合があります。

 
 

 
最悪の場合は錆から内部に水が浸入し　建物の内部の柱が水を吸収し

 
 

 
木が腐り・シロアリ被害　カビなどによる健康被害にもなりかねません。

 
 

 
 

 



うちは大丈夫と思わず耐久目安　10年に一度塗り替え時期　を超えている場合は

 
 

 
要チェックです。

 
 

 
 

 
建具（ドア）や外壁の水が吸っているような場所を　軽く叩いてみて　ぽろぽろ落ちて

くるようでしたら水が内部に浸透しているか　雨漏れの可能性があります。

 
 

 
早めの処置が必要です。当社にご相談ください　

 
 

 
 

 
塗料の種類

 
 

 
 

 
ウレタン（8年前後）→シリコン（10〜12年）→ハイブリッド（12〜15年）→フッ素

（15年）

 
 

 
→無機系塗料（20〜30年）

 
 

 
などがあります。



 
 

 
一般住宅ではシリコンが以前は主流でしたが　最近はハイブリッド塗料が進化し

 
 

 
シリコン塗料と同じ程度の金額で仕入できることから　ハイブリッド塗料が主流になり

つ

 
 

 
つあります。

 
 

 
ウレタンはほぼ住宅の壁・屋根に使われることが少なくなってきていて

 
 

 
使うメリットはほぼありません。

 
２7

 



 
付帯部と呼ばれる破風・樋・シャッターボックスなどには綺麗に仕上がり

 
 

 
リーズナブルな塗料です。

 
 

 
シリコン塗料　外壁・屋根に主に仕様される塗料

 
 

 
安価で10年に一度の塗り替えに対応されているグレード

 
 

 
ウレタンとシリコンは1缶数千程度しか変わらない場合も多く

 
 

 
ウレタンよりシリコンで塗装することがほとんどです。

 
 

 
 

 
ハイブリッド塗料　

 
 

 
シリコン塗料の値段で高耐久　おすすめ塗料

 
 

 
ほぼフッ素グレードと同等に匹敵する塗料

 



 
 

車もハイブリッド化しつつありますが　塗装業界もハイブリッド化になりつつある！？

 
 

 
耐久目安12〜15年

 
 

 
 

 
フッ素塗料

 
 

 
耐久目安15年と高耐久　

 
 

 
一般住宅には一昔では使われることが少なかったと言われるくらい

 
 

 
価格もよく　　最近では様々なフッ素塗料があり　一般住宅でも使われることが

 
 

 
見られるようになってきました。

 
 

 
 

 
見た目はハイブリッド・シリコン・ウレタンで塗装したのと変わりがありませんが、

 
 



 
艶が他の塗料と比べると　艶がありとても輝いています。

 
 

 
 

 
無機塗料

 
 

 
 

 
一般住宅で使われることがほぼ少なく

 
 

 
長高耐久

 
 

 
28

 



 
塗膜が固く　コーキングの上などに塗装する場合は

 
 

 
塗膜が割れるリスクもあります。

 
 

 
汚れが付きにくく、　住宅に長い年月手をかけたくないという方にお勧めです。

 
 

 
 

 
 

 
 

 
それぞれ同じグレードにも様々なメーカーの塗料があり

 
 

 
使う同じグレードによっても金額がバラバラです。

 
 

 
 

 
一口にシリコンといっても　数千〜数万まで幅があります。

 
 

 
 

 
昔からある　日本ペイント・関西ペイントの塗料がおすすめです。

 



 
 

 
 

オリジナル塗料を　おすすめしてくる業者には注意が必要です。

 
 

 
 

 
ラベルを変えたり　質が悪かったりして　数年後に不具合が発生する可能性もあります

 
 

 
塗料を開発するには　数億円単位の改良・研究・実験費・届け関係費がかかり

 
 

 
 

 
民間の会社では　そこまでできないのが普通です。

 
 

 
 

 
うちは全国チェーン店だから・・・・・・・・・・

 
 

 
そこまでのリスクを背負ってやる会社ありますか？考えにくいですよね

 
 

 
 

 
パンフレットは分厚く豪華でも　肝心の中身は　安価な一般的な場合があることを



 
 

 
忘れないでください。
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１０　　終わりに・・・・

 
 

 
 

 
ここまで　読んでいただいた　あなたはとても勉強熱心で

 
 

 
家族想いの方だと思います。

 
 

 
あなたには、　絶対工事を失敗したと思ってほしくないのです。

 
 

 
 

 
たかが塗装工事・ペンキやなのかも分かりませんが

 
 

 
 

 
悪質業者や手抜きがまかなり　通っている業界だからこそ

 
 

 
 

 
見る目を養っていただきたいと深く願っているのです。

 
 

 



お知り合いや近所にも塗装会社はあるかもしれません。

 
 

 
 

 
あなたの貴重なお時間を頂くからには　価値ある情報を

 
 

 
提供させていただきます。

 
 

 
 

 
どうぞこれからも（株）末広美装を引き続きご指導・ご支援のほど

 
 

 
 

 
よろしくお願いいたします。

 
 

 
 

 
 

 
だいたい我が家は塗装するといくらくらいなのかな〜？という方は

 
 

 
 

 
見積もり無料です。今すぐ　どうぞお問合せください。



 
 

 
 

 
安さだけを求める方はご遠慮願います。

 
 

 
本当に良い工事にしたいという方と一緒にお付き合いがしたいのです。

 
 

 
どうかやって良かったと思える塗装工事にしてください。

 
 

 
あなたとご縁がありますように

 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（株）末広美装　代表取

締役　小林　雅樹
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